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1) 確定您潛水的動機與目標 ─ 每個階段或許會改變動機、目標，但是、一定要有. 

       ※ 玩票性質: 趕時髦?  在自己的專長裏多加一行?  看美人魚? ......... ??? 

       ※ 娛樂、研究、增進知識、攝影、 ……. 

※ 不論何種目標 體能、技巧熟練度、穩定性，是潛水員『本身』責無旁貸的責任. 

2) 收費合理(學費? 訓練費? 雜費? 活動費? xx費?  不管怎樣稱呼,總之您要弄清楚 到底要花哪些錢) 
      ※ 沒有隱藏的費用: 須列清楚, 包括哪些項目? 

             - (1)保險費?                        (2)訓練費?    

             - (3)訓練教材?                      (4)國際潛水組織潛水執照費(PADI, NAUI,SSI…..)?  

             - (5)游泳池門票?                    (6)訓練用氣瓶費(游泳池+海洋 共幾隻氣瓶)?  

             - (7)訓練期間潛水重裝使用費(水肺器材)? (8)海洋實習費(兩天)?  

             - (9)潛水日誌?                      (10)結訓後免費的 重裝+氣瓶+導潛 使用壹次? 

        ※ 免學費的迷失? 

     - 長久維持一個潛水訓練中心必須有收入來支持, 合理的收費是正派經營者,致力 

              達成的目標, "免學費" --- 是個美麗而動聽的陷阱, 因為羊毛畢竟出在羊身上, 

              他們會在賣你潛水裝備中賺回學費的.(不實的廣告,也違反消費者保護法). 

※ 收很少學費,其餘支出 實報實銷的陷阱? 

  - 試問您都已經繳了一筆錢、上了『船』,想退出 甘願嗎?  因此,錢會像丟到無底洞, 

無止盡的砸下去; 因此要問清楚,實報實銷的項目與確實預算(不是大略哦!). 

※ 誠懇負責的態度 --- 保證班, 延續課程不另收費??? 

     - 因工作,適應,生病,個人適應能力......等因素, 跟不上課程進度, 無法在兩週內 

       結訓者,潛水訓練中心為確保其安全, 有責任不另收費繼續教學, 而非草草結訓. 

     - 過了起初的 教/學 買/賣 關係之後, 願意誠心與您做朋友的胸懷. 

3) 教學品質/教練的資格 (教學品質 ─> 教學標準、教學依據、教學程序、教學內容) 
       ※ 潛水訓練 課程大綱與時間表                      

            - 有 標準/依據、順序、內容,不是教練愛上什麼課就上什麼課. 

       ※ 教學時數? 

     - 依據人類知能學習曲線分析 潛水學科/術科/海洋實習各項科目,必須經過 10 個 

              教學天以上的學習與演練,才能抵達基本之安全係數等級,因此,課程通常為兩週. 

※ 教練的資格? 

            - 教練的實際潛水歷練必須足夠. 

            -  12項基本潛水技巧純熟,達到示範操作的水準. 

       ※ 教練的專業知識? 

     - 好的教練必須因材施教,是要教育出一位好的潛水員,而不是製造出一位潛水員. 

            - 教練必須能解答: 物理學,生理學,潛水裝備,海洋環境,休閒潛水計劃,各項問題. 

       ※ 學員:教練比例?   教練夠多嗎?  ─ 對國人而言 教練:學員在 1:5 以下比較恰當 

     - 教練夠多, 對學員的個別差異才能因材施教. 

     - 教練夠多, 平常會彼此切磋教學經驗與知識, 確保教學品質. 

       ※ 平靜水域深水池教學(水深 4~6 公尺游泳池)? 

     - 有許多潛水技巧必須在深水池學習與磨練過, 到海洋潛水時才安全與紮實. 

        ※初級潛水員(Open water)課程, 絕對不要到 綠島、蘭嶼、國外、... 結訓 

- 試問:您的潛水技巧都還不熟練,有餘力欣賞美景嗎?  

- 試問:那教練到底是專心教您潛水? 還是要帶了一票人去玩? 



4) 潛水器材銷售與服務 
       ※  價格合理? 

     - 水貨很便宜, 但可能會找不到零件維修. 

     - 一些著名的潛水器材全省統一定價, 合理的折扣在定價的 0.75 左右. 

           ※ 不強迫推銷器材? 

     - 學潛水無法避免必須花一些錢買潛水器材, 潛水訓練中心是否尊重您的 

              自由選擇意願是很重要的. 

       ※  提供多廠牌、多樣性的選擇? 

     - 不同廠牌的各式產品, 必定有其優劣點, 不好的產品不可能存在, 因此, 能提供您 

       多廠牌、多樣性潛水器材之選擇,告訴您不同廠牌,不同潛水器材彼此間優劣點的差異, 

              是負責的作法; 例:一雙好蛙鞋不見的適用每個人,必須由其體能、姿勢、習慣…判斷 

       ※  維修與售後服務? 

     - 必須受過潛水器材專業維修訓練. 

5) 潛水活動 
       ※ 東北角、墾丁、蘭嶼、綠島 潛水各有其特色，若只一味的說東北角『爛』─動機值得深思 

※ 價格合理?   活動夠多嗎? 

     - 學潛水就是為了探訪水晶宮, 沒活動參加, 就成了潛水孤兒. 

     - 潛水時, 不成為別人的負擔, 能夠更進一步的幫助別人, 是一個優秀潛水員必須具備的基

本素養之一, 熟練的潛水技術, 必須經常參加各種潛水活動去磨練. 

※ 潛水旅遊活動 是否明定/表列清楚 參加資格、費用、包含/不含的項目、行程規劃、….. 

       ※ 參加者的氣質? 

     - 潛水活動短則一/兩天,長則四/五天,甚至十天半個月的,與潛伴氣味不投,如何度日. 

6) 潛水之外可學到的知識 
 ※ "潛水技能" 就像電腦硬體, 是必需的基本配備; 電腦需要軟體來完成特定的工作,而潛水旅遊

活動需要輔以 海洋生物?  海洋地質?  水底攝影?  自助旅遊? 風土文化?…..等, 各種 知識

來豐富它的內涵, 否則潛水久了 會覺得很無聊; 您不必樣樣都自己動手或精通這些技能, 但

是潛水團體要有提供您接觸這些知識的管道與能力. 

7) 氣氛 
 ※ 您喜歡 草莽,生活嚴謹,新新人類,風趣幽默,酒友,炮兵團,海洋生物獵殺,目中無人/人多勢眾,

屌帥,好大喜功,..... 的團體,必須慎重考慮. 

8) 才能發展 
 ※ 如果您認同某個潛水團體,想要參予 訓練、活動、…等工作,他們是否願意誠心的接納您, 讓

您學習?  讓您成長?  讓您融入?  讓您一展特殊專長? 

9) 知道自我反省, 不要整天想著 ~ 投別人的黑函. 
10) 在潛水新鮮人尚未進入狀況前, 決不強迫推銷, 潛水重裝備. 
11) 風花雪月 夜夜笙歌 ？ 
12)  訓練中心裡頭的教練、莫名其妙的換來換去，沒有延續性！ 
13) 宣傳用語 與 實際狀況是否相符合 
  ※ 交通接送的承諾?  游泳池開放的承諾? 課程接續的承諾? 

※ 訓練課程是否眼見為憑? 

 14) 對 潛水安全 安全潛水 的認知 與 實踐能力 


